Wo erstklassige Beratung
Lebenstraume formt

HEER.

REAL ESTATE AG

Immobilien. Vermarktung. Neu definiert.




Herzlich willkormmen bei der HEER Real Estate AG

In unserer schnelllebigen Zeit bleiben die eigenen vier
Wande ein Ort der Ruhe und Geborgenheit — ein RUckzugs-
ort, an dem wir Momente des Glucks mit unseren Liebsten
teilen, unsere Kinder aufwachsen sehen und Erinnerungen
flrs Leben schaffen. Mit einem Zuhause sind daher immer
auch Emotionen verbunden — und diese spielen eine ent-
scheidende Rolle, wenn es um die Weitergabe einer Immo-
bilie geht. Hier setzen wir an. Auch wenn die Digitalisierung
die Immobilienvermarktung zunehmend anonymer macht,
sind wir Uberzeugt: Die Menschen hinter einem Immobilien-
geschaft verdienen es, im Mittelpunkt zu stehen.

Wir bei der HEER Real Estate AG verbinden Erfahrung,
Marktverstandnis und zeitgemasse Vermarktungsmethoden
mit echtem Interesse und personlicher Nahe zu unseren
Kundinnen und Kunden. Bei uns werden Sie wahrend des

gesamten Vermarktungs- und Verkaufsprozesses individuell

begleitet und kdnnen sich auf ein agiles, engagiertes und
zuverlassiges Team verlassen. Wir sind gross genug, um pro-
fessionell und wirkungsvoll zu handeln - und klein genug,
um personlich zu bleiben. Mit neuesten Tools, innovativen
Ansatzen und kreativen Ideen entwickeln wir massgeschnei-
derte Losungen, die genau zu lhnen passen. Dabei steht der
Dialog auf Augenhdhe mit Ihnen stets im Zentrum unseres
Tuns.

So vereinen wir Erfahrung, Kundennahe und Agilitat
und definieren das Kundenerlebnis rund um Immobilien
— mit klarem Fokus auf die Vermarktung — neu.

Immobilien. Vermarktung. Neu definiert.

Herzlichst,

Hanna Heer
Managing Partner




Warum Si

e bel uns

genau richtig sind.

Erfahrung, die wirkt

Wir kennen den Markt, seine

Dynamik und seine Stolpersteine.

Das erméglicht uns, schnell zu
erkennen, was machbar ist — und
was Wirkung zeigt.

Netzwerk, das bewegt

Unsere Suchkundendatenbank
ist aktuell, gepruft und gezielt
einsetzbar. So finden wir schneller

die richtigeKauferschaft und bleiben

jederzeit am Puls des Marktes.

Agilitat, die weiterbringt

Mit innovativen Vermarktungs-
methoden und persénlicher Bera-
tung bleiben wir nicht nur effizient
und effektiv, sondern reagieren
auch schnell und agil auf neue
Herausforderungen.

Vertrauen, das verbindet

Wir sind lokal stark verankert,
branchenweit bestens verbunden
und arbeiten mit ausgewahlten Fach-
partnerinnen und Fachpartnern,
denen wir vertrauen —und die uns
vertrauen.



«Wo sich Erfahrung, Machergeist
und Aufrichtigkeit treffen —
das ist fur mich HEER Real Estate. »

Ein Team. Ein Ziel: Inr Erfolg.

Martin Bein

Hinter jeder erfolgreichen Immobilienldésung stehen Menschen, Mitglied des Verwaltungsrates

die zuhoren, mitdenken und anpacken. Lernen Sie das Team kennen,
das lhren Erfolg méglich macht.

Hanna Heer
Geschaftsfuhrerin /
Inhaberin

Vereint strategische
Expertise mit
unternehmerischer
Leidenschaft; fundierte
Erfahrung in Finance, Sales
und Marketing.

Fokussiert auf Transparenz,
Effizienz und Ergebnisse,
die den Marktwert fur
EigentUmerinnen und
EigentUmer maximieren.

Irene D‘Aurelio
Assistentin /
Immobilienberaterin

Home Staging-Expertin mit
langjahriger
Vermarktungserfahrung;
prasentiert Immobilien
perfekt, entwickelt
Strategien und erzielt far
EigentUmerinnen,
EigentUmer und Investoren
den maximalen Wert.

Stefan Pfister

Immobilienberater

Vereint langjahrige
Erfahrung in der
Immobilienvermarktung,
im Finanzwesen sowie im
Notariats- und
Grundbuchbereich mit
seiner Leidenschaft fur

Immobilien und die
Menschen dahinter. Steht
fUr Bodenstandigkeit,
Loésungsorientierung und
Ehrlichkeit.

Sinan Guldir
Immobilienberater

Bringt als ehemaliger Spit-
zensportler Disziplin und Ge-
duld aus dem Karate-Dojo in
die Beratung ein; versteht
Bedurfnisse, gestaltet Zu-
kunft und bietet Losungen,
die Menschen wirklich weiter-
bringen.

Carmen Heer
Senior
Immobilienberaterin

Als ehemalige Formel-1
Teammanagerin meistert
sie komplexe Situationen
mit Drive und Prazision;
begleitet Kundinnen und
Kunden fokussiert vom Start
bis ins Ziel.

Marcel Egloff

Immobilienberater

Vereint Erfahrung aus
Finanzwelt, Bauamt und
Ortsplanung und kombi-
niert Fachwissen mit echter
Nahe zu seinen Kundinnen
und Kunden. Denkt voraus,
handelt umsichtig, berat
mit Tiefgang.




Unsere
Dienstleistungen

Jede Immobilie ist anders — und jede Entscheidung, die damit
verbunden ist, ebenso. Wir begleiten unsere Kundinnen und Kunden
mit Erfahrung, Marktverstandnis und einem starken Netzwerk

bei jedem Schritt: von der Bewertung bis zur SchlUsselUbergabe.
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Wir BEWERTEN Immobilien.

Wir VERKAUFEN Immobilien.

Wir VERMIETEN Immobilien.

Wir FINDEN Immobilien.




Wir BEWERTEN

'mmobllien.

Wer fundiert entscheiden will, muss den wahren Wert der Immobilie

kennen. Wir vereinen aktuelle Marktinformationen, regionale Exper-

tise und langjahrige Praxiserfahrung — und entwickeln daraus eine
klare, realistische Bewertung, die als Grundlage fur weitere Schritte

dient.

1. Besichtigung

Wir besichtigen Ihre Immobilie persdnlich
nach dem Vier-Augen-Prinzip. Vor Ort
erfassen wir alle relevanten Daten und
holen notwendige Unterlagen ein — die
Basis fur eine fundierte Bewertung.

2. Bewertung

Mit Erfahrung, Marktanalysen und bewahr-
ten Bewertungstools erstellen wir ein realis-
tisches Bewertungsmodell. Ihre Immobilie
wird ganzheitlich eingeordnet — sachlich,
nachvollziehbar und strategisch wertvoll.

Die Erwartungen von Eigentimerschaft, Banken und
Kauferschaft pragen unser Handeln — und setzen den

Massstab fur unsere Arbeit.

Marcel Egloff
Immobilienberater

3. Prasentation

Wir stellen die Ergebnisse transparent vor,
besprechen Ihre Ziele und legen gemein-
sam einen Angebotspreis fest — abgestimmt
auf Markt, Objekt und lhre BeduUrfnisse.

4. Weiteres Vorgehen

Sie erhalten einen Vorschlag fur die
nachsten Schritte — ob Verkauf, Vermietung
oder Behalten. Wir beraten Sie umfassend
und zeigen auf, wie Sie optimal weiter-
gehen koénnen.



Wir VERKAUFEN
'mmobilien.

Ein erfolgreicher Verkauf beginnt mit dem richtigen Verstandnis
fUr das Objekt, die Zielgruppe und den Markt. Wir bringen
Strategie, Fingerspitzengefuhl und Qualitat zusammen -

fUr einen Verkauf, der passt.

Mit Fingerspitzengefuhl und Erfahrung setzen
wir uns hohe Ziele — und erreichen sie auch.

Stefan Pfister
Immobilienberater

1. Vorbereitung 2. Vermarktung 3. Verkauf 4. Abschluss

Nach der Bewertung bereiten wir alles fur
den Marktauftritt vor; von professionellen
Fotos bis zur individuell gestalteten
Verkaufsbroschure. Ihre Immobilie wird
ins beste Licht geruckt.

Je nach Verkaufsgrund, Zeitrahmen oder
Wunsch nach Diskretion setzen wir gezielt
bewahrte Vermarktungstools ein — online
wie offline. So erreichen wir genau die
richtige Zielgruppe.

Wir fUhren Besichtigungen durch, prufen
die Bonitat der Interessentinnen, Interes-
senten und verhandeln auf Augenhdhe.
Auch bei komplexeren Fragen sind wir an
Ihrer Seite — zuverlassig und l6sungsorien-
tiert.

Von der Reservation bis zur notariellen
Beurkundung begleiten wir Sie durch
den gesamten Verkaufsprozess — und
bleiben Ihre Ansprechperson, bis die
Handanderung erfolgt ist.



Wir VERMIETEN
'mmobilien.

Wir denken Vermietung marktorientiert — nicht verwaltend.

Mit klarer Positionierung, erprobtem Prozess und einem Gespur
fUr Menschen bringen wir Immobilien schnell und nachhaltig
an die richtigen Mieterinnen und Mieter.

1. Vorbereitung 2. Vermarktung

Nach der Mietpreiseinschatzung starten Je nach Objekt, Zeitrahmen oder Diskre-
tionsbedarf wahlen wir gezielt bewahrte
Prasentation und eine zielgerichtete Kom- Vermarktungsinstrumente — fur einen
munikation — damit lhre Liegenschaft opti- schnellen, passenden und marktgerechten

mal in Erscheinung tritt.

wir mit der Vorbereitung; professionelle

Vermietungsprozess.

Jedes Mietobjekt ist einzigartig und verdient

individuelle Betreuung. Alles andere

wurde unserem Anspruch nicht gerecht werden.

Irene D‘Aurelio
Assistentin/Immobilienberaterin

3. Abwicklung

Wir koordinieren Besichtigungen und

fUhren sorgfaltiges Mieterscreening durch.

Auch bei Uberraschenden Themen stehen
wir lhnen pragmatisch und Iésungsorien-
tiert zur Seite.

4. Abschluss

Wir erstellen rechtssichere Mietvertrage,
unterstUtzen bei der Ubergabe — und

falls keine eigene Verwaltung besteht,
vermitteln wir auf Wunsch eine zuverlassige
Partnerfirma.



Wir FINDEN
'mmobilien.

Gute Immobilien findet man selten per Zufall. Mit Suchmandat,
Netzwerk und Marktblick erschliessen wir Objekte, die wirklich
passen — oft bevor sie Uberhaupt 6ffentlich werden.

1. Bedarfsanalyse 2. Marktrecherche

Gemeinsam mit Ihnen definieren wir Lage, Wir nutzen unser Netzwerk, exklusive
Ausstattung, Grosse und Budget. Daraus Angebote und gangige Portale, um
entsteht ein prazises Suchprofil, welches passende Objekte zu finden - effizient,
Ihre Wlnsche exakt erfasst. diskret und oft noch vor der 6ffentlichen

Ausschreibung.

3. Besichtigung

Wir koordinieren Termine und begleiten Sie
vor Ort. Dabei prufen wir Zustand, Potenzial
und Risiken — damit Sie auf einer fundierten
Basis entscheiden kénnen.

Ein Zuhause bedeutet mehr als vier Wande
—und genau dieses Verstandnis leitet unsere
Beratung.

Sinan Guldir
Immobilienberater

4. Abschluss

Wir unterstutzen Sie bei Preisverhandlun-
gen, klaren Formalitaten und begleiten den
Vertragsabschluss. Auch danach bleiben
wir lhr Ansprechpartner fur offene Fragen.



Unsere Erfolge.

Vom Einfamilienhaus bis zum Anlageobjekt, vom Suchauftrag

bis zur Vermietung: Wir haben bereits zahlreiche Projekte erfolgreich
begleitet. Unterschiedlich in der Aufgabe — vereint durch ein Ziel;

das bestmogliche Ergebnis fur unsere Kundinnen und Kunden.




HEER Real Estate AG
+41 43 355 20 60
info@heer-re.ch




